Bep te i Stile 7 WA\ ' 3
BNc.Vl Barabino & Partners
Goneulenza dl direzione in Comunicazions dimpresa ) - -
Data : T
Pag. y | & MAR 2007 NORDEST

Aziende. Nel 2006 erogati nel Triveneto 9 milioni di euro

Giovanni De Faveri

TREVISO

szzne Untotale finanziato passa-
todaiz,5a8,y milionidienroin
unsolo anno. Eun obiettivo per
il 2007: raggiungere i 125 milio-
ninel prestito personale eroga-
toetraizo ei4o milioni nella
cessione del quiato dello sti-
pendio, operazione testata ne-
glinltini due mesidel2006eav-
viataagennaio.

Sigla; operatore specializza-
tonelsegmento diclientelane-
arprime (che valeil 704 del vo-
lume) e tra i mumeri uno del
Nord-Est nel prestito persona-
le, tra qualche mese si iscrive-
ra all’albo della Banca d'ltalia
(articolo 107 del Testo unico
bancario) anziché a quello
dell'Ufficio italianc cambi {(ar-
ticolo106). I che significa por-
tafogli pill ampio e maggiori

controlli. «Ma cambiera poco
— dice Vieri Bencini, ammini-
stratore delegato —: esistono
gia obblighi di governance e
uno specifico organo di vigi-
lanzainterni. Di sicure, ci dar
maggior visibilith».

Fondata nel 1982 da Ettore
Riello, nel 2005 ha visto Pentra-
tanel capitale sociale al yose di
Palamon, fondo inglese di pri-
vate equity. L'azienda, che ha
base a Conegliano (Tv) egliuf-
ficicommercialia Milano, ope-
ra in ambito nazionale, anche

BASE A CONEGEIAND

Nel 2005 l'entrata del fondo
inglese di private equity
Palamon ha permesso

di ripianare il debito
erilanciare la finanziaria

i, spicca Sigla

senonancorain tuttele provin-
ce. Lo faattrayerso unarete di
area manager che contattano
mediatori creditizi diretta-
mente nel territorio: i broker,
fleuinumero é aumentato, pas-
sando da 154 a 536; cosl come
quello dei dipendenti, che da
33sono salitia 86. L'azienda di-
spone di guatlro prodotti che
permettono di coprire le esi-
genze del segmento near pri-
me ¢ ha sviluppato modelli di
scoring spectfici per clientela
target, che permettono un’alta
erogabiliti delcredito. «Offria-
mounprodottoaltamentespe-
cializzato, unamodalita diser-
vizio abasso costo eunaeleva-
ta capillaritay, dice Bencini.

1l riposizionamento sitl mer-
cato dj Sigla, intrapreso a parti-
re dall'ingresso di Palamon (il
risultato operativo & passato

dai -1,9 milioni del zoos agli
8s52mila euro del 2006), ha por-
tato risultati rilevanti anche a
Nord-Est:nove degli 81,7 milio-
ni di euro finanziati in totale lo
SCOTSO anne appartengenc
allarea del Triveneto, Unmer-
cato caratterizzato da una po-
polazione di 6,9 milioni di per-
sone e daun reddito disponibi-
le superiore allamedia italiana,
Un mercato formato daun Ve-
neto che ha assorbito nel 2005
finanziamenticomplessivi (fut-
te le finanziarie nazionali}per
circa 3 miliardi di euro (6,79
delmercalonazionale), unFriu-
li-Venezia Giulia che ne ha as-
sorbiti 751 milioni (1,796} e un
Trentino-Alto Adige,cheneha
assorbiti invege 326 (0,795).
ANord-Est, il tasso diindebi-
tamento & superiore alla media
italiana: del 439, contro il 38
per cento. «Anche se sfatereiil

mito chelagentericorre al cre- -

dito per arrivare a fine mese' —
concludel'ad diSigla—.Soprat-*
tutto in Triveneto, si ricorre a
determinatisistemnidifinanzia-
mento perché convienes.




